
集客・売上・お問い合わせアップを目的に、
弊社のお客様より実際の改善事例をご紹介！！
今後のホームページ・情報共有にご活用下さい！

ホームページ制作のエディス

お客様サポート部　発行
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改善実例
改善実例ホームページホームページ

ホームページご担当者様向け

ビジネスは「モノを売る」から「ヒトを売る」時代に

「エクスマ」を実践してファンを増やしていきましょう！

ホームページ作成に関するお役立ち情報や便利なアプリのご紹介の他、
Fecebook のみでしか語られないスエディスタッフの日常について更新し
ています。スタッフの顔を出す事によりお客様に親近感を持って頂けるよ
う、そしてお客様に少しでも楽しんで頂けるよう頑張っています！

Facebook ページ

セキュリティ強化でホームページの信頼度アップ！

ホームページのデータ通信を暗号化するメリット

★ ホームページのセキュリティの強化
★ お客様からの信頼度の向上
★ 検索結果の順位アップにも繋がる

詳しくは弊社スタッフまでお気軽にhttps://www.facebook.com/eds.hpホームページ制作のエディス

通常１年 36000円 (税別)が
￥20,000円￥20,000円平成 29年 3月末まで

初年度料金 (税別 )

更新中

スマホで右のORコードを読み取るか、
「ホームページ制作のエディス」
とFacebookで検索して
アクセスしてくださいね♪

皆さまの“いいね！”
お待ちしております！

「エクスペリエンスマーケティング」（略して「エクスマ」）とは？

価格競争に巻き込まれなくなる！

お客様がリピーターになってくれる！
新規顧客を追う必要がなくなる！

「ヒト」を売る３つのメリット
1
2
3

エディススタッフもエクスマに挑戦 !?
ホームページからの情報漏洩をや不正アクセスを防ぐ目的で、イン
ターネット上で通信を暗号化する企業が増えています。データ通信
を暗号化する事でお客様の個人情報を守れる他、以下のメリットが
ありますので実施をお勧め致します。

「モノ」ではなく「体験」を売ること。「体験」とはこの商品を使ったらこういう結果を
得られる、というもの。現在のビジネスでは「おいしい」「安心・安全」「迅速で正確」
「こだわっている」は当たり前です。そこで「何を売っているか」ではなく「誰が売っ
ているか」に重点を置き、商品
を売るのではなく、商品を買っ
た事によりあなたはこのような
満足感を得られますよ、という
売り方にして競合他社からの
独立化を図ります。

フリーダイヤル︓ 0120-525-274
携帯/PHS の場合︓ 0942-30-8446
FAX の場合︓ 0942-30-8445

メール︓ hps.eds@gmail.com
受付時間︓10:00 ～ 17:30
ホームページ : http://www.hp-eds.jp/

更新受付担当 :
渡辺／古川毎月の更新はこちら

!!

弊社FAXDM
広告枠利用について

現在弊社でご契約いただいたお客様向けに FAXDMでご利用いただける広告枠を特別提供させていただきます。
ぜひ広くお客様にご活用いただきたいと思いますので、ご希望の際は弊社までお問い合わせください。
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暗号化通信
対応料金


